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Inspireren tot actie

Met eBridge is uw dm persoonlijker en vooral: effectiever. De hoog-
waardige uitstraling trekt absolute aandacht. De opvallende verpakking,
gepersonaliseerde opdruk en content van de CD-ROM / DVD doet de
rest.Tekst, beeld, film, geluid, individuele aanbiedingen... een multimedia-
beleving van de hoogste kwaliteit die uw doelgroep interesseert en
aanzet tot actie: online responderen via uw website.
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Meer respons

De aantrekkingskracht van multimedia, de waarde van persoonlijk
aanspreken en het gemak van reageren met één druk op de knop.
eBridge geeft u alle troeven in handen om uw doelgroep effectief te
bereiken. En dat eBridge consumenten werkelijk motiveert, blijkt wel
uit de praktijk: de respons ligt tot 200% hoger dan wanneer u een
eenvoudige kaartmailing verstuurt!
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Wij zijn altijd bereikbaar
Neem contact op met TNT Post Business Service (076) 527 27 27 of kijk op www.tntpost.nl

De unieke code op de CD-ROM/ DVD voert de ontvanger
automatisch naar een boodschap en aanbod op maat. Zoals
informatieaanvraag, inschrijving, incentives, korting en online aankopen.
Het reeds ingevulde antwoordformulier nodigt uit enkel nog op ‘Ja’ te
drukken.

‘High value dm:
grote interesse
van de ontvanger’

Waarvoor zet u de eBridge in?

* Productpresentaties
Na het zien van een presentatie kan uw klant met één druk op de
knop direct een afspraak maken voor bijvoorbeeld een proefrit of
demonstratie

* Bewaardocumenten
Zodra uw klant bewaardocumenten zoals polisvoorwaarden,
gebruiksaanwijzing en jaarverslagen bekijkt, ziet hij andere
producten die aan kunnen sluiten bij zijn huidige service. De klant
wordt doorgelinkt naar de online informatie en kan via het
vooringevulde formulier op eBridge direct meer informatie
aanvragen

* Catalogi
Laat uw klant alvast een voorproef zien in beeld en geluid
van bijvoorbeeld een vakantie die hij ook zelf kan beleven. Met één
druk op de knop krijgt hij een offerte op maat

* Uitnodigingen voor evenementen en beurzen
Vooraf krijgt uw klant een exclusieve voorproef van het program-
ma en kan hij zich inschrijven voor diverse onderdelen van het
evenement. Achteraf heeft hij via eBridge exclusieve toegang tot
de presentaties en foto’s van het evenement
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